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Aero investit dans un supermarché de
l'occasion a Saarlouis
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Marchand européen, Aero qui revend 8 000 véhicules par an dont 400 aux particuliers a
transformé une ancienne concession en empire de I'occasion multimarque.
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tewgrérmarché de 'occasion de Saarlouis en Allemagne dispose de 6 000 m2 de showroom

Roi et reine du négoce, Olivier et Ada Amengual jonglent savamment entre le BtoB qui
constitue le coeur de leur activité et le BtoC. Au sein de cette centrale d'achat européenne qui
a écoulé B 000 VO 'an dernier assortis de quelque 800 000 euros de résultats nets, madame Articles récents les plus
gére 80 % de I'approvisionnement pendant que monsieur a quasiment déja vendu 50 % des populaires

véhicules acquis.

Inséparables dans la vie et au travail, ce couple est passé maitre dans I'art d'acheter aux 1 7
constructeurs (70 %, de son sourcing), aux |oueurs et aux distributeurs jusgque 1000 VO pour Al
10 millions d'euros afin de les revendre aux concessionnaires et aux marchands, partout en

Europe. Plus de 600 clients frangais les plébiscitent.

10
« Notre cible, ce sont les pros. De la Logistique a l'adminisiratif en MAI
passant par les démarches import-export et la préparation



esthétique, nous leur offrons une solution d'achat clé en main au
meilleur prix », résument-ils.

Le créneau du prét-a-vendre

En 18 ans, avec un sérieux doublé d'un
redoutable sens du business, Aerc s'est ainsi Q ZEINE OF FREFARATION
hissé au rang des marchands d'envergure,
notamment financiére (6 millions d'euros de
fonds propres dont 5 millions d'eurcs de
capital social) & travers quatre implantations
au Luxembourg, en Allernagne, en [talie et en
Espagne. Lors de son dernier exercice,
l'entreprise a réalisé un chiffre d'affaires de
100 millions d’euros pour une rentabilité avant
impot de 1,8 %. Agée de 18 ans, la société
déploie ses ailes en multipliant les
investissements.

"Nous voulons éire multi-activités, multimarque et multi-marché’,
explique Ada Amengual.

Avec son mari, elle a fait l'acquisition en avril 2014 de 12 000 m2 de terrain hébergeant un
béatiment de 6000 m2 couvert en Allemagne & Saarlouis. Il s'agit d'une ancienne concession
haut de gamme qu'ils ont transformé en supermarché de l'occasion. AutoFacturia - nom
commercial sous lequel Aero revend les 5 % de
VO destinés aux particuliers - marque une
étape structurante dans l'activité du marchand.
Car ce centre réceptionne, stocke, enregistre
informatiquement (code barre), remet en état
et fait office de zone de transit pour l'ensemble
des 3 000 véhicules achetés par Aero dans le
nord de I'Europe. Le centre de Saarlouis vise la
vente de 800 VO en 2015.

3 8 « Nous bloguons une centaine de
S 0 dbesesdhidoRE i deioamhandrtavdrate. VOITUTES pour les particuliers
pendant 3 mois sur les 800 VO en
exposition permanente, avons embauché un commercial francgais
pour la clientéle transfrontaliére et un chef des ventes allemand pour
les acheteurs locaux, chargés tous deux du BitoB et du BtoC »,
précise Olivier Amengual.

Garantir la marge des clients professionnels

Ouverte il y a 10 mois, cette structure acquise pour 3 millions d'euros assure donc une
activité de smart repair et de débosselage chére & Aero qui mise sa stratégie sur le 'prét-a-
vendre',

La préparation esthétique est donc
'Internalisée’, Une recette éprouvée depuis
2008 dans l'autre carrosserie du groupe en
Espagne. Une ugine de reconditionnement qui
a colté un million d'euros. Y transitent, cette
fois, les véhicules achetés dans le sud de
I'Eurcpe. Les procédeés mis en place sont
industriels et certifiés par Dekra Allemagne. lis
permettent de limiter les frais moyen de

- remise en &tat a 600 euros par voiture.

Olivier Ada Amengual

« En fournissant & nos clients
professionnels ces VO préts-a-vendre, nous leur garantissons une
marge de 1500 euros et zéro risque », souligne-t-il.

Un prix en I'état existe pour les clients qui souhaitent gérer le reconditionnement. Mais cela
peut leur revenir deux fois plus cher. 5000 VO sont retraités chaque année et un projet
d'extension est déja prévu pour septembre,
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